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motivul penrru care so{ia mea Kim gi cu mine sunitm liberi d'in
punct de vedere financiar gi nu trebuie si mai muncim vreodatd,.
Noi continuim si lucrim pentru cX aqa preferim. ln prezent,
suntem proprietarii unei companii de investitii in afacerile imo-
biliare, prin care obginem venitul pasiv gi participim la plasa-
mente private si ofertele iniqiale de acqiuni la transformarea unei
firme in firmi publica in cadrul venitul provenit din portofoliu.

.l

A investi pentru a te imbogiqi necesitd uri ser diferit de abili-
tiqi personale - abilitnqi rct atAt de esenqiale penrru succesul
financiar precum necesitatea de a investi in afaceri cu risc minim
;i cu o ratd mare de returnare a investiqiei. Cu alte cuvinte, si gtii
cum si cumperi active care si pliteasci prequl unor noi active.
Problema este aceea ci obtinerea educaqiei debazagi a experiengei
necesare se face, de multe ori, prin acfiuni care consumi mult
timp gi sunt periculoase gi scumpe, mai ales, atunci cind facegi
gregeli cu propriii dumneavoastri bani. De aceea, am creat jocul
educagional patentat gi inregistrat sub marca de CASHFLO\(.
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CAPITOLUL 1

Ce ti fa.c.e.bogayi
pe ontmenii bogali?

ltrtr-o zi, dupd. gcoala, lucram in biroul tatalui meu cel bogat.
Aveam cam 15 ani in perioada aceea gi eram foarte frustrat de

gcoali. Doream si aflu cum si mi ?mbogaqesc, dar in loc si
studiez subiecte de genul ,,Banii 101." sau ,,Cum si devii milio-
nar 1.02", md trezeam disecAnd broaqte la orele de biologie gi

intrebindu-mi cum oare mi va aiuta aceastd broasca moarti si
devin bo gat. Simqindu-m d, frustr at in privinqa gcolii, l-am intre-
bat pe tatalbogat: ,,De ce nu ni se predi la gcoali despre bani ?"

Tatil bogat mi-a zimbit, a ridicat ochii dintre hirtii ;i mi-a
raspuns: ,,Nu gtiu, si eu m-am intrebat adeseori." A ticut un
timp gi apoi m-a intrebat: ,,De ce intrebi asta?"

,,Ei bine," am rispuns, ,,m-am plictisit de gcoali. Nu vid si
existe nicio concordanqi intre ceea ce ni se cere si studiem la

gcoali gi lumea reald".Yreau doar si inviq si fiu bogat. $i cum ma
va ajuta o broasci moartd" si imi cumpar o magini noui? Daca
profesorul mi-ar putea spune cum mi va ajuta o broasci moartd
si md imbogiqesc ag diseca mii de broagte."

Tatil bogat a ris cu pofti si m-a intrebat: ,,Ce iqi raspund pro-
fesorii cind ii intrebi ce legituri au broagtele moarte cu banii ?"

,,Toqi profesorii mei spun acelagi lucru," am rispuns. ,,Ris-
pund acelagi lucru indiferent de cAte ori ii intreb ce importanqi
are gcoala pentm lumea reald.."

,,$i ce iqi spun ?"
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imi spun: ,,Trebuie sd obgii nore bune penrru a obqine o
slujba buni ;i sigurd," am rdspuns

,,Ei bine, asta i9i doresc majoritateaoamenilor", mi-a rdspuns
tatdlbogat ,,Majoritatea oamenilor merg la scoali penrru a ayea
o slujbi buni gi o anumita siguranqi financiard,."

,,Dar eu nu vreau si fac asta. Nu vreau si fiu un simplu anga-
jat gi sd lucrez pentru altcineva. Nu vreau si imi petrec viala
hsAnd pe altcineva si decidi ciqi bani pot si cAgtig, cind si merg
la serviciu gi cind sd imi iau vacanqa. Vreau si fiu liber. Vreau si
fiu bogat. De aceea nu vreau o siujbi."

Pentru aceia dintre voi care nu aqi citit Tatd sdrac, tatd bogat,
tatil bogat era tatdl celui mai bun prieten al meu. Cu toate ci a
pornit de la zero si nu avea nicio educatie formali, a devenit in
cele din urma unul dintre cei mai bogaqi oameni din statul
Hawaii. Tatdl sarac, adicd" tahl meu adevdrat, era un om ce deqi-
nea o educalie inaltd, un oficial guvernamenral extrem de bine
plitit, dar indiferent de ciqi bani c6stiga, era lefter la sfirgitul
fiecirei luni. A murit fira niciun ban, nelisind nicio urmi dupi
o viatd intreagd de munca grea.

Unul dintre motivele penrru care am inceput si studiez cu
tatalbogat dupi orele de gcoala;i la sfirgit de siptimind a fost
faptul ci stiam ca nu primeam la scoali genul de educatie pe care
mi-o doream. $tiam cd scoala nu deginea rispunsurile pe care le
ciutam, pentru ci, tatal meu adevirat, tatdl sirac, era insarcinat
cu educagia pentru intregul stat Hawaii. $tiam ci tatal meu ade-
vdrat, inspector general ;colar, nu gtia prea multe despre bani.
Ca atare, gtiam cd sistemul de invdtimAnt nu mi putea invala ce
doream si aflu. La virsta de 15 ani, doream si aflu mai degrabi
cum si devin bogat decit cum sd devin angajatulunui bogat.

Dupi ce asistasem la vegnicele cerruri ale piringilor mei pe
problema insuficientei banilor, am inceput sd caut un adult care
sa ma poata inviqa despre bani. Aga am inceput si studiez cu
tatdl bogat. Am invitat cu el de la vArsta de 9 ani pina amimpli-
nit 38 de ani, Mi interesa educatra. Pentru mine, aceasta a fost
,,$coala de afaceri" - gcoala de afaceri a vieqii reale. Datoriti
celor invaqate de la tatal meu bogat, am fost capabil sd mi rctrag
din afaceri la vArsta de 47 de ani, deqinind libertatea financiard"
necesari. pentru tot restul vieqii. Dacd. ag fi urmat sfaturile tatdlui
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sirac - sfatul de a fi un bun afigqat pdnala virsta de 65 de ani -
a9 munci inci gi in ziua de azi,ingrijorat de siguranla locului meu
de munci ;i de planul meu de pensii, prin care banii au fost
investiqi in fonduri mutuale a cdror valoare scade constant. Dife-
renqa dintre sfaturile date de cdtre tatdlbogat gi cel sirac era micd.
Tatdl sarac spunea mereu: ,,Mergi la gcoala, ia note bune, in aga

fel incAt si-qi gise;ti o slujbi sigura, fard. pericole, ;i cu ganse de

promovare." Sfatul tatilui bogat a fost: ,,Dacd" vrei si fii bogat
trebuie sa fii a{acerist ;i investitor." Problema mea era aceea cdla
gcoali nu mi invagau cum si fiu afacerist sau investitor.

De ce a fost Thomas Edison bogat ;i faimos

.Ce agi studiat as:}.zi la gcoali ?" rr'-a intrebat taalbogat'
Dupi ce m-am gAndit citeva clipe la modul in care imi petre-

cusem ziua, amrdspuns: ,,Am studiat viaqa lui Thomas Edison."
,,Aqi studiat o perso and, foarte importanti," a spus tatil

bogat. ,,$i aqi discutat despre cum anume a devenit bogat qi

faimos ?"

,,Nu." am rispuns. ,,Am vorbit doar despre invenqiile lui,
cum ar fi becul."

Tatil bogat a zimbrt gi mi-a spus: ,,Ei bine, degi nu-mi place

sa-qi contrazic profesorii, totugi nu Thomas Edison a inventat
becul, el l-a perfecqionat." Tatdl bogat mi-a explicat ci Thomas
Edison a fost unul dintre eroii sdi gi ii studias e vta\a.

,,Atunci de ce se spune cd, el a inventat becul ?" l-am intrebat.

,,Au existat gi alte becuri care fuseseri inventate inaintea lui,
dar proble ma era ci nu erau practice. Primele becuri inventate
nu ardeau suficient de mult. De asemenea, ceilalqi inventatori nu
reu$eau sd-gi explice cum ar putea avea becul electric vreo va-
loare comerciald'"

,,Valoare comerciala ?" am intrebat incurcat.
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,,Cu alte cuvinte, ceilalqi inventatori nu stiau cum sI scoatd
bani din inventia lor... pe cind Thomas Edison a sriut," a adiu-
gat tatal bogat.

,,Deci el a fost invenratorul primului bec ce a putur fi folosit
gi a ;tiut cum si isi transforme inventia intr-o afacere," am spus.

Tatil bogat a incuviinqar: ,,Acesr simq al afacerilor p, " til-^avut Thomas Edison a fdcut ca multe dintre invenqiile sale si fie
foarte folositoare oamenilor. El a fost mai mult decit un investi-
tor, a fost fondatorul companiei General Electric gi al altor com-
panii extrem de importante. V-au explicat asta profesorii vostri ?"

,,Nu," am rdspuns. ,,Mi-as dori si o fi ficut. M-ar fi interesat
mai mult subiectul. In schimb, eram plictisit gi mi intrebam ce
relevanqi are Thomas Edison pentru viata reald,. Daca mi-ar fi
spus cum a devenit atit de bogat, ag fi fost mult mai interesat si
a; fi ascultat cu mult mai multi atentie."

Tatil bogat a rls si mi-a spus cum a devenit inventatorul
Thomas Edison fondatorul multimilionar al unei corporatii ce
valora miliarde de dolari. Tatil bogat a continuat spunindu-mi
ci Edison se lasase de gcoali penrru ca profesorii sii credeau cd
nu era suficient de inteligent penrru a obtine succese scolare. in
copilirie, s-a angajat si vindea bomboane si reviste in trenuri. in
felul acesta, Ei-a dezvoltat talentul de vl,nzdtor. in curind, a
inceput sn igi publice propriul ziar in ultimul vagon ;i a angajat
o echipi de beieqi si ii vAndd nu doar bomboanele, ci si zii/ul.
Tot in copilerie, in aproximativ un an, a trecut de la statutul de
angajat la cel de patron, angajind vreo doisprezece alqi baiegi.

,,Deci asa si-a inceput Thomas Edison cartera de afacerist?"
am intrebat.

Tatil bogat a incuviinqat gi a zdmbit.
,,De ce nu mi-au spus profesorii acest lucru ?" am intrebat.

,,Mi-ar fi plicut foarte mult sa aud aceasta poveste."
,,Inci nu s-a terminat," a spus tatalbogat gi a continuat si imi

povesteasca istoria lui Thomas Edison. Edison s-a plictisit in
cur6nd de afacerea sa din tren gi a inceput si invete cum si
comunice in limbajul Morse, astfel inci.t sa se poati angaja ca
telegrafist. In curind, Edison era unul dintre cei mai buni tele-
grafigti din zond, si a calitorit din oras in oras folosindu-se de
cuno$dnqele sale. ,,Datoritd. celor invdgate ca tinir intreprinza-
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tor gi ca operator de telegraf, a dobinditpriceperea carel-afdcut
om de afaceri 9i inventator al becului electric."

,,Cum l-a ajutat faptul ci a fost operator de telegraf si devini
un om de afacert mai bun ?" am intrebat nelimurit. ,,$i ce legi-
turd, are aceastd poveste cu faptul ci vreau si devin bogat ?"

,,Di-mi voie si iqi explic," spuse tatdl bogat. ,,Yezi tu,
Thomas Edison a fost mai mult decit un simplu inventator. inca
din copildrie a devenit proprietarul unei afaceri. De aceea, a

devenit bogat gi faimos. In loc sa meargi la gcoali, gi-a dqbAndit
experienga de afacerist necesard pentru a avea succesul in lumea
reali. Ma intrebasesi cum ajung oamenii bogaqi si devini bogaqi,
nu-i asa ?"

,,Da," am rispuns, dind din cap gi simqindu-md puqin jenat
ca il intrerupsesem pe tatil bogat.

,,Experienqa dobinditi de el ca om de afaceri si ca operator
de telegraf este cea carel-a ficut si devini faimos ca inventator
al becului electric," spuse tatal bogat. ,,Ca telegrafist, stia ca sis-
temul de afaceri l-a fecut pe inventatorul telegrafului atdt de
faimos - un sistem alcituit din stilpi, cabluri, oameni care gtiau
si il foloseasci gi staqii telegrafice.Tdndr fiind, Thomas Edison
a inqeles puterea sistemului."

Am intervenit: ,,Adici vrei sd spui ci, datoriti faptului cd. era

om de afaceri, a inqeles importanqa sistemului. Sistemul era mai
important decit invenqia."

Tatal bogat a incuviintat. ,,Yezi tu, majoritatea oamenilor
merg la gcoali si invege si devini angajagi ai sistemului; ei nu
reusesc si vadi imaginea de ansambiu. Cei mai mulqi nu vad
declt valoarea slujbei lor doar pentru cd, aga au fost educaqi. in
felul acesta, ajung si nu mai vade pedurea din cauza copacilor."

,,Deci majoritatea oamenilor preferd, sd lucreze pentru sis-
tem, gi nu sa-l deqina," am adaugat eu.

Incuviinqind, tatal bogat a spus: ,,Tot ce observi ei este

inventarea produsului, nu si sistemul. Majoritatea oamenilor nu
reu$esc si inqeleagi ce anume ii face bogaqi pe cei bogaqi."

.$i cum se aplici asta in cazullui Thomas Edison ;i a becu-
lui electric ?" am intrebat.

,,Ceea ce a facut ca becul electric si aibi succes nu a fost becul in
sine, ci sistemul de cabluri electrice 9i generato are care furnizau
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energie electrica becului," spuse tatalbogat ,,Thomas Edison a

devenit bogat si faimos datorita faptului ca a reugit si vadi
imaginea in ansamblu, in timp ce ceilalqi nu au vdzut decnt becul
electric."

,,Iar el a fost capabil si vadi imaginea in ansamblu datorita
experienqei sale dobindite in tren gi a experienqei ca telegrafist,"
am replicat.

Tatil bogat a incuviinqat. ,,Alt cuvint pentru sistem este
'reteana'. Daci vrei cu adevdrat sd ?nvegi si devii bogat trebuie
si incepi sa cunogti gi si inqelegi puterea aflafi,in regele. Cei mai
bogagi oameni din lume construiesc repele. Toqi ceilalqi au fost
educati si caute un loc de munci."

,,Fdrd" reteaua electrici becul electric ar fi insemn at prea pulin
pentru oameni," am spus.

,,Ai inceput si te prinzi," a spus tatalbogat.,,Existi mai multe
moduri de a deveni bogat, dar cei mai bogaqi oameni sunt intot-
deauna cei care gi-au construit regele. Ginde;te-te, de exemplu,
cum a ajuns John D. Rockefeller unul dintre cei mai bogaqi

oameni din lume. El afacutmai mult decit si foreze dupa petrol.

John D. Rockefeller a devenit unul dintre cei mai bogaqi oameni
din lume pentru ci a construit o reqea de staqii de benzini, cis-
terne care si le aprovizioneze, tancuri petroliere gi conducte. A
devenit bogat si faimos darcritd, reqelei sale, pe care guvernul
Statelor Unite i-a impus si o distruga, numind-o monopol."

,,Iar Alexander Graham Bell a inventat telefonul, care ulte-
rior a devenit o re{ea de telefonie numiti AT6.T,' am addugat.

Tatil bogat a incuviinqat. ,,Mai tirziu a evoluat in reqelele radio-
fonice, iar mai tdrziu, reqelele de televiziune. De fiecare dati cind
s-a inventat ceva nou, cei care au devenit bogaqi au fost cei care au

construit;i deginut re\eana de susginere a noii invenqii. Multe din-
tre starurile gi sportivii bine phtigi sunt bogaqi doar pentru ca

reqelele de radio gi de televiziune i-au ficut bogaqi ;i faimo;i."
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,,$i atunci de ce nu ne invaqi sistemul nostru gcolar si con-
struim regele ?" am intrebat.

Tatil bogat a ridicat din umeri. ,,Nu stiu," a spus el. ,,Poate
pentru cd majorttatea oamenilor se mulqumesc si fie angaiagi ai

uneia dintre aceste reqele mari... o refea care ii {ace pe cei bogaqi

si fie gi mai bogaqi. Eu nu am vrut si muncesc pentru cei bogagi.

Din aceastd cauzd., mi-am construit propria re\ea. Nu am cigti-
gat mulgi bani in tinereqe pentru ci iqi ia timp si construiegti o

re\ea. Timp de cinci ani am cigtigat mult mai pulin decit cei din
jurul meu. Totu;i, dupa zece ani, eram mult mai bogat decit
majoritateacolegilor mei de clasi, chiar decit cei care studiasera
pentru a deveni doctori gi avocaqi. Astdzi, cAgtig mult mai mult
decit ar putea ei visa vreodati si cAgtige. O reqea bine conceputi
gi condusi va cigtiga cu mult mai mult decAt poate cigtiga un
individ care muncegte pe brinci."

Tatil bogat mi-a explicat apor cd istoria este plini de

povegtile oamenilor bogaqi gi faimogi care ;i-au construit reqele.

Mulgi s-au imbogiqit atunci cind au fost inventate trenurile.
Acelagi lucru este valabil pentru avioane, nave, magini gi maga-

zine devinzare cu aminuntul, precum: \ilal-Mart, G"p 9i Radio
Shack. in lumea de astdzi, puterea computerelor extrem de per-
formante gi a PC-urilor ofera multor indivizi puterea de a

dobindi averi imens e daca ar munci si igi construiasci propriile
reqele. Aceasti carte gi compania mea, Richdad.com, sunt dedi-
cate celor ce doresc si igi creeze propriile regele de afaceri.

Azi, il avem pe Bill Gates, cel mai bogat om din lume, care

s-a imbogilit introducind un sistem de operare in reqeaua IBM.
Grupul Beatles a devenit faimos in intreaga lume datoritd pu-
terii reqelelor de radio, televiziune gi a reqelelor de magazine de

discuri. Vedetele sportive cigtigi milioane de dolari datoritd'
puterii reqelelor de radio 9i de televiziune. Internetul, ultima
dint.. regelele care acoperi lumea intreagi, afd'cut mulqi milio-
nari, chiar ;i cigiva miliardari. Talentul meu literar m-a ficut sa

cigtig milioane de dolari, nu pentru ci sunt un scriitor exceplio-
nal, ci datoritd, parteneriatului meu cu re{eaua Time \Warner- Pe

site-ul richdad.com, cooperim cu Editura Time 'Warner gi cu

AOL pe Internet. Acestea sunt nigte companii magnifice 9i cu
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care se poate lucra extraordinar de bine. De asemenea,
richdad.com se uneste in retele cu alte companii din intreaga
lume, in qiri, precum: Japonia, China, Australia, Marea Britanie,
Africa de Sud, Canada, India, Singapore, Malaezia, Indonezia,
Mexic, Filipine, Taiwan, pe continentele european gi african.
Dupi cum spunea tatdl bogat: ,,cei bogaqi igi construiesc reqele,

in timp ce to{i ceilalqi isi cautd un loc de munci".

De ce se tmbogd,yesc bogagii

Celor mai mulgi dintre noi ne e cunoscutd" zicala:,,pasarile de
acelagi soi zboard, impreuni." Ei bine, ztcala aceasta e adevdratd,
nu doar in cazul pisirilor, ci gi al oamenilor bogaqi, al celor din
clasa de mijloc gi al oamenilor siraci. Cu alte cuvinte, cei bogaqi
relagioneazi cu cei bogaqi; cei siraci relagioneazi cu cei sdraci;
iar cei din clasa de mijloc, cu cei din clasa de mijloc. Tatil bogat
mi-a spus deseori: ,,Dacd.vrei si devii bogat trebuie si-qi stabilegti
legituri cu cei bogagi sau cu cei ce te pot ajutasa devii bogat".
El mai spunea, de asemenea: ,,Mulqi oameni igi petrec intreaga
viaqi in compania celor care ii trag inapoi din punct de vedere
financiar." Una dintre ideile pe care aceaste carte doregte si o
accentueze este aceea cd o afacere de marketing in retea este o
afacere in care intilniqi oameni care sunt acolo sa vi ajute sa

deveniqi mai bogaqi. O intrebare pe care ar fi bine si v-o adresali
este: ,,Compania in care lucrez gi oamenii cu care imi petrec
timpul sunt dedicaqi imbogiqirii mele ? Sau sunt mai degrabi
interesati ca eu si continui si lucrez din greu ?"

inci de la virsta de 15 ani stiam ce ,riodalit atea de a deveni
bogat si liber din punct de vedere financiar era aceea de ainvata
si relaqionez cu oamenii care puteau si mi ajute si devin bogat
gi liber din punct de vedere financiar. Pentru mine acest lucru
pdreaperfect intemeiat. Totugi, pentru majoritatea colegilor mei
de clasi pdrea mai important sa obqini note bune gi o slujbn si-
guri. La virsta de 15 ani, am decis si caut prietenia celor ce erau
interesaqi ca eu si devin bogat, gi nu un angajat loial care si
lucreze pentru cei bogali. Cind privesc in urmi, constat ci
deciziape care am luat-o la 15 ani mi-a schimbat viaqa. Nu a fost
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o dccizic ugor de luat, pentru ca la 15 ani am fost nevoit si fiu
foarte atent cu cine imi petrec timpul gi pe care dintre profesori
si ii ascult. Pentru aceia dintre voi care reflecteazd' asupra ideii
de a-gi construi propria afacere, aceasti idee - ideea de a fi con-

$tient cu cine iqi petreci timpul gi de la cine inveqi - este ceva ce

irebuie si luaqi'in calcul in mod'foarte serios. itt"e de cind eram
licean, am inceput si imi aleg cu aten[ie prietenii gi profesorii,
pentru ca famlha, prietenii si profesorii sunt un element foarte,
ioarte, foarte important al reqelei personale.

O ;coald de afaceri pentrw odrnent

Eu, personal, sunt incintat sa scriu aceastd carte pentru sus-
ginerea industriei de marketing in re\ea. Multe companii din
acest domeniu oferi milioanelor de oameni acelagi tip de edu-
calie de afaceri pe care l-am primit eu de la tatdl bogat: ocazia de

a vi construi propria re\ea,;i nu de ava petrece viata lucrind in
reteava altora.

Sarcina de a-i invdga pe oameni si inqeleagi puterea pe care o

pot dobindi daci igi intemeiazd propria afacere, propria (et;ea,

nu este una usoari. Aceasta se intimpli pentru cd. majoritatea
oamenilor au fost invagaqi si fie loiali, sa fie angajagi ce muncesc

din greu, gi nu si fie proprietarii unei afaceri care si igi constru-
iasca propria retea.

Dupn-ce m-am intors din Vietnam, unde fusesem ofiqer al

Corpului de Marini al Statelor Unite gi pilot de elicopter) am

reflectat asupra ideii de a mi intoarce in sistemul de inviqdmdnt
pentru a obqine diploma de master in domeniul de management.
latil bogat m-a convins si nu fac asta. El mi-a spus: ,,Daci obqii
o diplomi de master intr-o gcoali tradiqionali vei fi in conti-
tr.ru." educat sa devii angajatulcelor bogaqi.Dacapreferi si devii
om bogat gi nu un anga)at bine pletit al celor bogaqi, trebuie sd

urmezi o gcoala de afaceri care si te inveqe cum si devii un intre-
pnnzator. Acesta este tipul de educagie Pe care gi l-am dat eu," a mai

ipus tatil bogat, dar ,,problema celor mai multe gcoli de afaceri este

cd ei ii iau pe cei mai isteti pugti 9i ii invaqa cum si devini adminis-
tratori buni ai afacerrlor celor bogaqi, gi nu patroni ai angaiagilor".
Dacd, agrurmirit gtirile in legituri cu scandalurile Enron gi \7orld-
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Coml, directorii cu studii inalre au fost aclrza\ici s-au gindit doar
la ei ingfui, nu gi la angajagri lor sau la investitorii care le incredin-
gaseri vieqile gi banii lor. Multi dintre managerii educaqi gi bine pln-
tiqi igi sfituiseri angajagltsi cumpere mai multe acliuni ale compa-
niei, in timp ce ei gi le vindeau pe ale lor. Degi Enron gi \florldCom
sunt exemple extreme, acest tip de comportament egoist este intil-
nit zilnic in lumea marilor companii si a pieqelor de acqiuni.

Unul dintre motivele principale penrru care sustin domeniul
marketingului in retea este acela cd, multe dintre companiile de
acest tip sunt cu adevdrat ;coli de afaceri pentru oameni, nrt
genul de scoala de afaceri care preia copiii inteligenqi gi ii educi
si devini angajagi ai celor bogagi. Multe companii de marketing
in reqea ii invagi pe oameni lucruri care nu sunt explicate in sco-
lile tradiqionale... lucruri precum: cea mai buni cale de a deveni
bogat este si inveqi singur ;i sa ii inveti gi pe alqii cum si devini
proprietarii unor afaceri... in loc si ii invegi si fie angajaqi loiali
celucreazl. pentru cei bogagi.

Ahe cdi de a te tmbogdgi

Mulqi oameni au dobindit averi mari dezvoltind afaceri de
marketing in reqea. De fapt, chiar unii dintre cei mai al'uqi prieteni
ai mei s-au imbogagit dezvoltind afaceri de marketing in reqea.
Totugi, ca si fim corec{i, existi si alte cii de a deveni exrrem de
bogat. Ca atare,in capitolul urmator vor fi dezvoltate alte moda-
litaqi de a deveni bogat ;i liber din punct de vedere financiar...
eliberat de necesitatea de a munci din greu pentm a-qi cistiga exis-
tenta, de a te agdqa de siguranta locului de munca gi de a trii de la
un salariu la altul. Dupd ce ve{i citi capitolul urmitor vi. veqi da
seama daca marketingul in regea este cea mai buni cale de a vi
imbogigi... ;i daci poate fi un mijloc de a va putea indeplini
visurile gi pasiunile.

1 Este vorba despre scandalurile legate de fraudi. in cadrul celor doui
companii extrem de mari (una din domeniul energeric, cealaltd din domeniul
telecomunicagiilor).care. qi-au acoperit situagii_financiari precara prin
rapoarte false. Frauda celor doud companii a dus la aparilia celor mai mari
falimente din istoria SUA pi la pierderei uno_r sume imense din partea invesri-
torilor gi a condus la procese extrem de mediatizate. (N. rr. )

CAPITOLUL 2

Existd, mdi multe modalitdti
de a deaeni bofit

,,Ma puteqi invila si devin bogat ?" mi-am intrebat profe-

sorul.

,,Nrl," mi-a rispuns profesorul meu de biologie. ,,Scopul
meu este si te ajut si devii absolvent gi si poqi obqine o slujbi
buna,"

,,Dar dacd nu imi doresc o slujbi? Daci eu vreau si devin

bogat ?" amintrebat.

,,De ce vrei sd fii bogat ?" m-a intrebat profesorul meu.

,,Pentru cd. vreau si fiu liber. Vreau sd am timpul 9i banii

necesari si pot face ce-mi doresc' Nu vreau si fiu un angajat

mare parte a vieqii mele. Nu vreau ca visurile mele sa fie deter-

minate de dimensiunea salariului meu."

,,Astea-s prostii. Visezi si ai viaqa lipsitd de ocupaqie a unui

om bogat, dar nu poqi fi bogat dacd' nu ai note bune 9i apoi o

slujbi bine pletiti," a spus profesorul. ,,Acum intoarce-te la

broasca ta."
in celelalte cirli gi programe educagionale ale mele am vorbit

deseori despre cele trei tipuri de educaqie care sunt necesare daci

ne dorim succes in viaqd din punct de vedere financiar: educalia

scolastici, profesionali gi financiari.


